[페이스북 및 인스타그램 필수전략 특강] 참가신청서
2017. 04. 11(화) 오후 19:00~21:30
◾커리큘럼     

	시간
	내용
	강사

	오후 19:00~21:30
	[온라인마케팅 전략수립]
1. 온라인마케팅의 이해 및 필요성

2. 17년도 온라인마케팅의 종류 및 업종별 가장 효과적인 마케팅 채널은?

3. 스타트업, 매출을 내기 위해 반드시 해야 할 필수작업!

4. 노출과 매출, 두 마리 토끼를 모두 잡는 키워드 추출 방법

5. 온라인마케팅 전략수립을 위한 로드맵 Tip
[페이스북 마케팅]
1. 잠재고객을 불러오는 페이스북 페이지 운영 전략

    - 매력적인 페이지 만드는 방법

    - 페이지 설정 익히기

    - 페이지 인사이트 활용전략

    - 첫눈에 끌리는 컨텐츠 제목 정하기

    - 페이지 효과적인 글쓰기 전략

    - 페이지 좋아요 팬 늘리는 전략, 친구 초대하기

    - 페이지 키우기 및 300% 홍보 전략

    - 페이지 협업 마케팅 전략

2. 매출 3배 이상 달성을 위한 페이스북 마케팅 전략

    - 페이스북 계정 최적화 전략

    - 페이스북 타겟팅 최적화 전략

    - 페이스북 광고 최적화 전략

    - 페이스북 협업 네트워크 최적화 전략

    - 페이스북 200% 활용을 위한 Tool 정보

[인스타그램 마케팅]
1. 잠재고객을 불러오는 인스타그램 운영 전략

    - 인스타그램 마케팅의 올바른 이해 및 활용법

    - 인스타그램 니즈와 원츠, 해시태그 전략

    - 인스타그램에 가장 적합한 컨텐츠(사업아이템)는?
2. 매출 3.5배 이상 달성을 위한 인스타그램 마케팅의 모든 비법

    - 매출 3.5배 이상 달성을 위한 인스타그램 키워드 전략

    - 인스타그램 프로필 및 메인사진의 비밀

    - 인스타그램 기능 100% 활용하기

    - 인스타그램 해시태그의 모든 것

    - 팔로워와 팔로잉, 쓰리 팔!

    - 사진의 힘, 매력적인 사진 만드는 꿀팁

    - 동영상 활용 전략(스토리텔링 기법 등)

    - 해시태그로 효과적인 매출 달성을 위한 글쓰기!

[참석자들을 위한 추가 내용]
1. 인스타그램과 페이스북, 블로그의 효과적인 통합 마케팅 전략

2. 굳이 이 모든 것을 다 해야 할까?

    내 업종, 내 사업아이템에 가장 잘 맞는 마케팅 채널은?
	연재컴퍼니 나연재 대표


* 소비자의 구매패턴과 인식이 계속 바뀌고, 이에 따라 온라인마케팅의 시장도 빠르게 변화하고 있습니다. 

이러한 시장의 변동사항이 교육 커리큘럼에 생생히 다뤄지기에 매 교육마다 같은 내용으로 진행되지 않습니다.
* 컴퓨터가 있는 곳이면 어디에서든지 수강가능하며, 핸드폰으로도 수강 가능합니다.
본 강의에 참석하신 분들에 한하여 강의 녹화파일을 이메일로 제공해드립니다.
◾강의 정보
	일시
	2017. 04. 11(화) 오후 19시 00분~21시 30분

	비용
	35,000원(1인당) 

 * 교육 불만족 시 교육비 환불해 드립니다.

 * 강의 일주일전까지 하기 계좌로 입금하셔야 최종접수 완료되며, 미 입금 시 자동취소됩니다. 

   <계좌정보: 우리은행 1002-743-208486 예금주: 나연재> 
* 연재컴퍼니는 매달 강의 수익금의 5%를 저소득층 및 취약계층에 기부합니다.

	장소
	PC(컴퓨터)로 진행되는 온라인 교육입니다.

* 컴퓨터가 있는 곳이면 어디에서든지 수강가능하며, 핸드폰으로도 수강 가능합니다.

	인원
	25명(선착순 마감)


◾참가방법
	 본 참가신청서를 작성하셔서 하기의 이메일 (nmj012@hanmail.net)로 보내주시면 신청이 완료됩니다. 

교육비는 일주일전까지 송금해 주셔야 최종 접수됩니다. 
계좌번호: 우리은행 1002-743-208486 <예금주: 나연재>


◾문의처
	Desk
	연재컴퍼니 나연재 대표
Tel. 010-2383-9821 / E-mail. nmj012@hanmail.net


참 가 신 청 서
◾기본 정보
	성명
	
	직장/학교명
	

	부서
	
	직책
	

	이메일
	
	연락처
	

	하고 계신
영업 및 마케팅 활동
	

	교육을 알게되신 경로
	1) 인터넷 검색(검색 키워드:          )        
	2) 블로그 (     )

	교육을 알게되신 경로
	3) 카페 (    )
	4) 보도자료 (    )

	교육을 알게되신 경로
	5) 페이스북 (    )
	6) 이메일 (    )

	교육을 알게되신 경로
	7) 사이트 (사이트 명:                )
	8) 기타 (    )

	관심 있는 영업 및 마케팅 분야에 체크바랍니다.



	바이럴
(블로그, 카페, 지식인, 인스타 등)
	예) ○
	빅데이터
	

	보도자료
	
	전시회
	

	020(Online to Offline)
	
	옴니채널
	

	PPL(TV광고)
	
	잡지광고
	

	기타
	


	기타 요청사항이 있으시면 기입 부탁 드립니다. 




